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Was bedeutet „Low Budget“ Marketing? 
 
= Marketingaktivitäten, die man schon für wenig Geld realisieren kann. 
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Was bedeutet „Low Budget“ Marketing? 
 
= Marketingaktivitäten, die man schon für wenig Geld realisieren kann. 
 
 

 
Ohne Energie geht es nicht 
 
• Kreativität 
• Ausdauer und Engagement 
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Bevor Sie mit Marketing beginnen –  
 

HABEN SIE IHRE HAUSAUFGABEN GEMACHT? 

Voraussetzungen für erfolgreiche Marketingaktivitäten: 
 
- Was sagen Sie? (Inhalte, Argumente, Vorteile, Nutzen) 

- Zu wem sagen Sie es? (Zielgruppe) 

- Mit welchem Ziel? (Was soll die Zielgruppe als nächstes tun?) 
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Wer sind Sie?  

• Was machen Sie besser als Ihre Mitbewerber?  

• Was unterscheidet Sie von anderen Anbietern 
und was zeichnet Sie besonders aus? 

• Was sind Ihre Stärken und Schwächen? 

• Was ist Ihr „Alleinstellungsmerkmal (USP)? 
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Stärken           Schwächen 

       Risiken    Chancen 

        Stärken-Schwächen Analyse  
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Welchen Nutzen hat Ihr Kunde/Klient? 
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Beenden Sie folgende Sätze: 

• Kunden sollen zu mir kommen, weil………………………………………………………. 
 
 

• Meine Werbebotschaft in einem Satz lautet:………………………………………. 
……………………………………………………………………………………………………………. 
 
 

• Nur mein Unternehmen hat/kann/macht……………………………………………. 
 
 

• Meinen idealen Kunden/Klienten beschreibe ich folgendermaßen:……… 
……………………………………………………………………………………………………………...  
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Öffentlichkeitsarbeit, PR Online Marketing 

Marketingmaßnahmen mit großer Hebelwirkung 

• Wenig finanzielle Mittel notwendig 

• Kreative, interessante Inhalte 

• Schnelle und große Verbreitung 
möglich 

• Wenig finanzielle Mittel notwendig 

• „gefunden werden“ 

• SEO gerechte Firmenseite/Blog 
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Das Geschäftsmodell der Medien 

Das Ziel der Medien:  
gute Inhalte bringen mehr Leser => mehr Werbeeinnahmen 
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Die perfekte PR Geschichte 

zotter.at 

kasses.at 

http://www.lebens-kunst-fellinger.at/kontakt/presse/  
 

http://www.lebens-kunst-fellinger.at/kontakt/presse/
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Wie kommt man zu einer „perfekten Geschichte“ 
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 Neueröffnungen 

 Neue Produkte/Dienstleistungen 

 Neuübernahmen 

 Neue Technologien/Erfindungen/ 

Anwendungsbereiche 

 Tag der offenen Tür/Hausmessen 

 Aktionen 

 Saisonale Schwerpunkte 

Zum Beispiel: 
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Das geht noch besser! 
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Zum Beispiel: Guerilla Marketing 

• Je kreativer die Idee, umso  
größer die Reaktionen 

• Relativ geringer finanzieller  
Aufwand 

• Einbeziehung der Medien 

https://www.youtube.com/watch?v=lt_eoxipJIc&utm_source=CleverReach&utm_medium=email&utm_campaign=28-10-2014+Entwurf+November+2014&utm_content=Mailing_8227094
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PR Agenturen 

 erstellen Pressemappen 

 führen Gespräche mit 

Medienvertreter 

 organisieren Pressekonferenzen 

 erstellen Texte 

 betreuen Sie bei negativen, 

ausufernden Presseberichten 

Texter 

Fotografen/Grafiker 

Externe Dienstleister 

19 
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Wie wird man online gefunden?  



 
 

Homepage als Visitenkarte 
 
 
 
 
Homepage als Akquise-Werkzeug 
 
 
 
 
Wie ist das bei Ihnen? 

Welchen Zweck erfüllt Ihre Homepage?  
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 Der Nutzer gibt einen Begriff in die Google Suchzeile (Keyword), 

 Google eruiert blitzschnell die passenden Seiten,  

 Google präsentiert eine Liste mit den zu der Suche (Keyword) 

passenden Seiten = organisches Suchergebnis, 

 wenn Sie ganz oben in dieser Liste stehen werden Sie gefunden und 

möglicherweise „angeklickt“. Je weiter oben, umso mehr Klicks 

werden Sie erhalten. 

 Der Klick bewirkt eine Weiterleitung auf Ihre Homepage, bzw. 

idealerweise auf Ihre Landingpage => danach sind Sie dran, den 

Besucher zu halten. 

Wie wird man online gefunden?  
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Suchmaschinen und ihre Denkweise 

Das Geschäftsmodell,  Seite versus Homepage, das Ranking 
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Organisches  
Ergebnis 
= Resultat von  
   „SEO“ 

Bezahlt 
„ADWORDS“ 

Bezahlt 
„ADWORDS“ 

Das Suchergebnis 
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Gefunden werden 

Homepage 
Regionale Ausrichtung 
Tagesbudget 
Kosten/Klick 
€ 0,50 bis € 1,50/Besucher 
 
Testen – Probieren - Lernen 

Was ist die Aufgabe Ihrer Homepage? 
Reihung in den Suchergebnissen verbessern 
 
Längeres Projekt, zeitintensiv! 
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Gefunden werden 

Suchbegriff

Monatliche 

Suchanfragen 

in NÖ

Suchbegriff

Monatliche 

Suchanfragen 

in NÖ

panikattacken 320

familienaufstellung 210

supervision 170

krisenintervention 70

traumatherapie 70

konfliktmanagement 70

lebensberatung 50

systemische familientherapie 50

familientherapie 40

lebensberater 30

familienberatung 30

aufstellungsarbeit 20

burnout 720

mobbing 480

burnout prävention 40

burnout behandlung 30

burnout syndrom 30

burnout anzeichen 30

burnout therapie 30

gesprächstherapie 30

symptome burnout 30

liebeskummer 260

paartherapie 140

beziehungsprobleme 90

trennungsschmerz 70

paartherapie wien 50

eheberatung 50

beziehung retten 50

eheprobleme 20

trauer 170

trauerbewältigung 30

verlust eines menschen 10

trauerschmerz 10

depression 720

angststörung 170

konflikte 20

ernährungsprobleme 10



Die Besucheranalyse 
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Content Marketing 
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                   … oder warum es besser ist, gefunden zu werden! 
 
 
 
 
 
Menschen (Kunden) sind in der Regel  
nicht an Werbung interessiert,  
wenn sie gerade beschäftigt sind.  



Content Marketing 
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                   … oder warum es besser ist, gefunden zu werden! 
 
 
 
Kunden, die SIE suchen sind: 
offen, bereit für Informationen und interessiert. 
 
Sie haben sich den Moment der  
Kontaktaufnahme selbst ausgesucht.  
 
SIE müssen „nur“ bereit sein! 



Content Marketing 
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                   … oder warum es besser ist, gefunden zu werden! 
 
 
 
• Es geht um Inhalte, die gesucht werden.  

• Um Antworten auf Fragen. 

• Um mehr Sicherheit vor einer Kaufentscheidung. 

• Um mehr Meinungen von außen (Teilen von Inhalten). 
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Unterhaltung Information/Wissen Werkzeuge 

Welche Inhalte werden erstellt? 

Content Marketing 



Soziale Netzwerke 
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Soziale Netzwerke 

Nutzung in Österreich und Kennzahlen: 

Quelle: artworx.at   
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http://www.artworx.at/social-media-nutzung-in-oesterreich/#!prettyPhoto


Soziale Netzwerke 

Quelle: Facebook  
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Soziale Netzwerke 

Nutzung in Österreich und Kennzahlen: 

Quelle: artworx.at   
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http://www.artworx.at/social-media-nutzung-in-oesterreich/#!prettyPhoto


Soziale Netzwerke 

Nutzung in Österreich und Kennzahlen: 

Quelle: artworx.at   
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http://www.artworx.at/social-media-nutzung-in-oesterreich/#!prettyPhoto


Soziale Netzwerke 

Nutzung in Österreich und Kennzahlen: 

Quelle: artworx.at   
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http://www.artworx.at/social-media-nutzung-in-oesterreich/#!prettyPhoto


- Facebook, Twitter, Xing, etc. 

können gute Plattformen für 

Ihre Unternehmens-PR sein.  

- Erfolg werden Sie aber nur 

dann haben, wenn Sie in 

diesen Sozialen Medien auch 

Ihre Zielgruppe wiederfinden 

und ständig daran arbeiten, 

Ihre Empfängerliste zu 

erweitern. 

Soziale Netzwerke 
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Der Newsletter 

Wie viele Newsletter bekommen Sie pro Tag? 

Welche Newsletter öffnen Sie? 

 

 

„Newsletter werden doch gar nicht gelesen, weil 

________________________________________“ 
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Der Newsletter 

Fany Péchiodat 
 
„My little Paris“ Newsletter 
 
2008    50 Abonnenten  
 
2014    1,5 Mio. Abonnenten 

Bild: whosweb.fr 

Newsletter werden geöffnet/gelesen, wenn der Inhalt interessant ist! 
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Newsletter können 
mitunter gefährlich 
sein  

Quelle: derstandard.at  
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Der Newsletter 

• Circa-Kosten: € 0,- bis 3 Cent /Newsletterkontakt  

• Mit einem Klick erreichen Sie 1000e Kontakte 

• Adressen sammeln über Ihr  
Geschäft, Homepage, Ihre Kundendatei (?) 
 

• Was ist Interessant, was steht in der Betreffzeile? 

• Gestaltung, Abwicklung, Berichte über  
Internetdienste (zB. Mailchimp, Clever Reach) 
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Das Flugblatt/Folder 
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 Suchen Sie sich Partner (andere Geschäfte mit Frequenz) 

 Was kosten Studenten, die Folder verteilen? 

 Beilage zu Rechnungen 

 Freie Entnahme bei frequentierten Stellen 

Das Flugblatt/Folder 
Herausforderung: Verteilkosten 
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Kooperationen 

Kann ein LSB Werbung für ein Fitness-
Studio machen? 

Kann im Newsletter des Steuerberaters 
ein Gutschein für ein LSB-Seminar sein? 

Fa. Becker Mail.  
Kooperationsmailing „Es ist Zeit für besseres Fernsehen“  
Auftraggeber: seniormedia marketing ges.m.b.h. 
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Machen Sie Ihre Aktionen „Transparent“ 

• Fällt auf 
• Saisonal einsetzbar 
• Lebt von Frequenz 
 
Circa-Kosten: 3mx1m rund € 100-120,- 
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Öffentliche Präsenz 

WKO Mein Marktplatz 

http://meinmarktplatz.wko.at/Portal.aspx
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Geförderte Beratungen 

Geförderte Unternehmensberatung der WKNÖ  
=> „Betriebswirtschaft und Management“ 

 Telefon:  +43 2742 851 16802                 http://wko.at/noe/bum  

http://wko.at/noe/bum
http://wko.at/noe/bum
http://wko.at/noe/bum
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Vielen Dank und 
„Happy Marketing“ 

Quelle: McDonald´s 


